
1997
Inicio abastecimiento Gas Natural Región 
Metropolitana

2007  

•Gasco 51,84%, Copec 39,83% y Trigas 8,33%
• 400.000 clientes
• 4.714 km red construida
• 600 trabajadores

Algunos resultados 2007

•Ventas MM$ 160.759
•Ventas físicas gas natural MM$ 381 M3
•Obtención por tercera vez del premio calidad de 
servicio categoría membresía Procalidad Capital



� Restricciones suministro
� Mercado energético interno competitivo 

Escenario actual

� Optimización servicio y fidelización de cartera
� Profundizar el desarrollo de proyectos RRHH
� Proyecto Gas Natural Licuado
� Mantener y profundizar nuestra cultura de servicio

Desafíos



Ejes acción empresa

� Clima laboral
� Calidad de vida y bienestar. Programa Vida Activa
� Empleabilidad
� Programa Eureka
� Programas Aseguramiento aprendizaje
� Responsabilidad social

� Profesionalización segmento administradores
� Programa Actua
� Circulos de aprendizaje
� E-learning


